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iquest;Queacute; piensa una personaa momento de adquirir un producto? iquest; Coacute;mo vender aunque no exista
la necesidad de compra? iquest; Existen teacute;cnicas para ser un flamante vendedor? iquest; Coacute;mo son los
chilenos ala hora de comprar? Rescatando la experiencia de algunos de los mejores vendedores alrededor del mundo,
el libro recoge sus vivenciasy se las entrega a todos |0s que quieran mejorar 0 aprender nuevas teacute;cnicas. Un
objetivo desafiante, tomando en cuenta que cada vez es maacute;s difiacute;cil fidelizar o captar a un cliente, por lo
gue saber coacute;mo hacerlo oacute;ptimamente se transforma en una herramienta de diferenciaci oacute;n en el
mercado. Es asiacute; como el lector podraacute; recoger las mejores vivencias de otros profesionales, sus
teoriacute;as para destacar, |as taacute;cticas para vender, modos efectivos de hacerlosy lafilosofiacute;a que los ha
acompantilde;ado en su eacute;xito Los autores, ademaacute;s, transforman estos conocimientosy los aplican al
comprador de la sociedad chilena, describiendo y adaptando lo aprendido alaidiosincrasia nacional y sus
complejidades. Una herramienta que permitiraacute; conocer maacute;s afondo a consumidor local.



